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Three key messages

Du  Scientifique 

en entrepreneur
 Problème

 Opportunité

 Valeur
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Three key messages

De l’idée d’affaire 

à bancabilité
 Projet

 Plan d’affaire

 BMC



Exemple bmc

Plan aaire

7. Partenaires clés 5. Activités clés 

9.  Structure de couts

3. Canaux  de distribution 8. Sources de revenue

6. Ressources clés

2. Segment client1. Proposition de valeur

4.  Relation  clients
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De l’aventure 

au financement
 Test

 Valeur améliorée

 Croissance

AccélérateurIncubateur
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Du prospect 

au client
 SONCAS

 BMA

 COM.



MON EXPERIENCE

 2017

 2019

 2022



MERCI DE VOTRE ATTENTION 


